
智行理财网
招商银行信卡分期(招商银行分期卡是什么意思)

你是不是也经历过，信用卡中心的服务人员用甜美的嗓音告知你，您的这
笔消费可以办理“免息分期”。当你兴冲冲的办理后发现，原本本金只欠1
万元，一下子变到了1万3。
觉得费用高了想取消，客服人员依然用甜美的嗓音告诉你，不可以取消，
但是你可以选择提前还款。你还没来得及说话，她立刻追述，“提前还款
仍旧要付清所有手续费哦”。读懂本文，避免掉入还不清欠款的陷阱当中
。
（本文为实操经验，极度适合收藏！如有同种经历，在评论区中发帖讨论
）

建设银行的账单分期广告

“零利息，低手续费”的信用卡分期业务竟然给银行带来
“可观的收益”，存在明显的悖论

很多银行在营销的时候宣称“零利息、低手续费即可办理分期业务”。我们会立刻
直观地认为，银行推出分期业务可能真的是为了造福于持卡人，赔本赚吆喝。

而反观银行披露的年度财务报表，信用卡分期业务体量已占据信用卡总授信额度的
四成以上。并且，绝大多数银行均将信用卡分期业务置于首位。在整体的推动之下
，部分银行的分期业务规模更是翻倍式增长。

业务的增长带来利润的大幅度提升，如
今，
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信用卡分期业务带来的利润已经成为商业银行收入结构中占比最大的部分，已然成
为银行信用卡业务中利润的增长点。

银行“零利息、低手续费”的业务，却成为银行利润的最大贡献者。戴律师不禁思
考，这属于明显的悖论，因为持卡人无须支付利息，并且只缴纳较低手续费，如何
能使银行的分期业务带来高收益？

诚然，戴律师相信，
银行公开财报的数据一定不会错。那么相对而言，有问题的一定是“零利息、低手
续费”这一点了。

按照银行的宣传来计算“表面成本”

我们根据上述公式，计算本文开始时陈小姐所提出的分期费用质疑。

戴律师从建设银行官网分期产品介绍中摘取以下账单分期每月手续费的标准，如下
图。
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各银行的分期宣传名义费率与真实费率对比图（此图为戴律师手绘，转载请注明出
处）

通过戴律师总结的信用卡分期费用表可知，银行普遍所宣称的表面成本，远远低于
客户实际需要支付的成本。

而作为招商银行，部分分期业务成本年化费率竟然高达30%以上，接近民间所讲的
“3分息”。其余的几家银行的分期费率均达到“1分息”到“1分5”。

正是这些费用，让持卡人在不知不觉中接受，默默地蚕食着持卡人的收入。就像本
文开头陈小姐所述，“办了个分期，信用卡本金还多了”。

戴律师仅仅调研了六家银行，而这六家既有国有股份制银行，又有商业银行，极具
代表性，可以说是银行业的一个浓缩样板。发卡行利用较低的名义利率来促进持卡
人办理分期业务，而结算时收取将近翻倍的费用。

可想而知，这些巨额利润就是银行大力推动信用卡分期业务的内在驱动力。而随着
信用卡分期业务规模逐年增加，银行的利润逐年攀升，现如今已反超利息收入，一
跃成为银行最大板块的利润来源。
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戴律师为今日头条法律金牌普法官第二季获奖律师
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