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人工智能主要发展方向是那些业务

小编觉得从人工智能的应用出发，就可以了解人工智能的具体业务。

自动驾驶

通过人工智能处理视觉图像声音以及雷达探测到的信息进行自动驾驶，目前自动驾
驶的分级分为5各级别，L1依靠汽车雷达实行探测与前车的实时距离自动控制加减
速，从而保持与前车的安全距离。L2配备了车道偏离系统同时可以实现自动变道。
L3道路环境的观察者由人变更为系统，系统已经完全能够识别出直线、弯道、红绿
灯、限速路牌，路上行走奔跑的人猫狗等等各种环境。L4情况下人只需要在极端天
气下进行决策。L5情况下人只要在里面就行了。

AI投资

贝莱德集团正是全球最大的资产管理公司，对于公司的主动型基金业务，进行了重
新安排，首先做的就是辞退一些主动型基金经理，取而代之的就是引入量化投资，
人工智能和量化投资又简直是天作之合，未来主动投资和量化投资的竞争谁赢谁输
还尘埃未定。

AI医疗

人工智能在医疗领域的应用也相当丰富，从应用场景来看，主要分成了虚拟助理、
医学影像、药物挖掘、营养学等四大方面。通过类似SIRI的人工智能助手，减少了
我们就医的成本，也减少了医生的负担；人工智能在医学影像的应用可以大大减少
对于这类专业医生的需求，同时也提升了影片识别的精度；人工智能可以提升医药
的研发进程；最后也能带给我们更加精准合理的营养学建议。

当然这仅仅是一部分目前的应用，未来人工智能的应用场景会更广

人工智能存在的问题和不足

1、底层技术基础差

由于我国人工智能产业重应用技术、轻基础理论，底层技术积累薄弱，存在“头重
脚轻”的结构不均衡问题，使我国人工智能产业犹如建立在沙滩上的城堡，根基不
稳。基层技术积累薄弱使人工智能核心环节受制于人，阻碍人工智能领域重大科技
创新，不利于国内企业参与国际竞争。
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2、发展氛围显浮躁

人工智能概念虽当前火热，但企业和政府对产业发展理解不透、思考不足，普遍高
估并急于兑现人工智能的近期商业价值。产业发展氛围略显浮躁，面临同质化、碎
片化风险，这些都可能延长人工智能商业价值的兑现周期，并加剧产业未来发展的
周期性波动幅度。

3、专业人才不充足

人工智能是新兴产业，虽然技术和产业发展迅猛，但专业技术人才，以及兼顾人工
智能与传统产业的跨界人才不充足，限制了产业发展以及与实体经济的深度融合发
展。

你对人工智能的发展和前景，有何见解或看法

人工智能，是人类通过科技手段创造、赋予机器智力，使之具有类人及超人的能力
，帮助人类工作，加快提高人类的文明进步。

人工智能的发展将历经亿万年的历程，划分为五个阶段：

1、弱人工智能——具有人的少部分能力。

2、中人工智能——具有人的大部分能力。

3、强人工智能——具有人的全部能力。

4、超人工智能——超越绝大部分人的能力。

5、登峰造极——人机融合，人体量子化，人类进入神级文明。人脑与超级量子计
算机融合，具有超级思维计算能力，人体包括大脑可瞬间粒子化，化为无形，可光
速飞行，来无影去无踪；也具有可逆的瞬间恢复肉体人形，以留恋凡人之幸福……

更详细内容看《奇遇未来》，进入人工智能超级时代，只有你想不到的，没有看不
到的。关注我，在我“小说”栏目中阅读。

人工智能与虚拟现实竞争的优势

虚拟现实和人工智能虽然都是在计算机和互联网的基础上发展起来的，但是并不算
是同类产品或技术。问虚拟现实和人工智能哪个发展前景更大，就像是问汽车和服
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装哪个行业更有前途一样——这两种技术发展前景都很大，都会是上万亿美元规模
的市场，但是作为个人，只能在其中选择一小块来从事。

虚拟现实的目的，是提供一个更好的用户界面，让人和计算机、人和人可以更好地
沟通交流。虚拟现实当中又分成许多领域，最大的分类是硬件和软件；硬件是指制
造虚拟现实设备，其中又可以继续细分为显示、传感器、处理器等等；软件的分类
则更多，从开发工具、建模工具到各类内容，例如教育、游戏、旅游、医疗等等，
是一个庞大的产业群。

人工智能的发展前景趋势

人工智能未来的发展前景还是很不错的。未来的人工智能研究主要有两个方向：第
一是人工智能应用。即如何更广泛更高效地把人工智能应用到某个具体场景中。第
二是人工智能理论研究的突破。这主要是指对抗学习、遗传算法、进化学习和强化
学习理论的突破。因此现在学习人工专业是非常不错的选择。
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