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大家好，今天来为大家解答淘派数字藏品app下载这个问题的一些问题点，包括淘
派数字藏品app下载安装也一样很多人还不知道，因此呢，今天就来为大家分析分
析，现在让我们一起来看看吧！如果解决了您的问题，还望您关注下本站哦，谢谢
~ 
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一款推荐app的app？

可以装个应用宝在你的手机上面

然后点击上方搜索框，在里面输入你想要下载的软件

然后根据搜索结果，直接进行下载，就可以了，这里的软件都是安全的

点淘app发表短视频有收益吗

点淘APP发表短视频也有收益，当我们用手机在点淘APP上发表短视频后，别人收
看，点赞，收藏等等操作都会增加你的元宝收入，如果发表的短视频足够多，那么
日后所有这些别人的操作都可以增加你的元宝数量，最后将元宝转换成现金，可以
提现

地推App推广下载好吗，有什么效果与性价比更高的投放渠道‘

1、门店推广

门店摆放易拉宝和粘贴海报，LED等滚动播放，条件允许的地方可以拉起横幅，吸
引路人驻足关注，扫码、下载。

一般的话术：“进店消费xxx元，赠送话费xxx元”

混合营销：结合店内原有的促销模式，捆绑电话卡促销。比如“进店消费xxx元，
赠送啤酒一听，下载APP，再送xxx元话费”

或者更简单的：“成功下载xxxAPP，进店领取话费xxx元”
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2、现场推广

利用营业员、导购等进行现场分享传播。所有进店的客户，主动推荐客户安装APP
，介绍APP的“购物省钱，分享赚钱”的好处。

一般社区周边店铺做的都是熟人生意，推荐注册下载成功率较高。同时配合赠送话
费形式让客户会使用APP，会推广APP。

3、名片推广

公司员工，特别是做业务推广的都需要印制名片。

名片的正面该怎么印制就怎么印制，名片的反面就可以做APP的推广了，一句话介
绍APP，再加上二维码和邀请码，总成本不变，效果还不错。

有个聪明的小伙子专门利用这一点，跟名片店合作，免费帮别人印制名片，要求就
是在名片反面加上APP二维码和自己的推广邀请码，还专门注明了“下载注册领取
10元话费”

4、DM推广

在店铺收银台处免费发放DM单页，派员工或者雇人去人流量比较大的地方发放。

5、出行推广

找出租车司机或者滴滴/专车司机合作，跟司机讲清楚APP功能优势，利润规则。

每个司机注册一个账号，设计一个类似“话费免费领，购物有优惠”的广告牌，上
面放上APP二维码，还有司机的邀请码。

一般司机都很健谈，一趟下来乘客基本都能领会淘小宝APP的功能和省钱赚钱逻辑
，大部分乘客都会被引导注册。

6、地摊推广

可以先去批发采购一些便宜的东西，很多小礼品就几毛甚至几分钱的。

自己摆摊或者与别的摊贩合作，小喇叭一喊，免费领取xxx，下载APP还送话费。
这种模式效果很好，一般在乎小礼品的市民，更在乎APP里面的优惠商品。

                                    2 / 3



智行理财网
淘派数字藏品app下载 淘派数字藏品app下载安装

7、实物推广

有些社区小店的老板是很有创意的，本身也是购物狂，经常利用APP采购些超级便
宜的小玩意放在店里。

这些便宜的东西一部分被加价出售，一部分就送给送给朋友或者自己留着用了，反
正都很便宜。

这些老板擅长的是展示加演讲。比如让用户猜那个纸巾多少钱，那个杯子多少钱等
等。

APP里面总会有那么一些价格低的不可想象还偏偏包邮的产品，这些产品在线下很
能引起话题，话题一开，争论就来了，围观吃瓜群众也多，APP就这么顺势推广了
出去。

8、裂变推广

通过软件本身设置的分级分佣模式，吸引一批愿意兼职的推广人员，进行培训讲解
，让他们通过社交或者其他途径进行推广

9、其他方法

各行各业如果用心去发掘，大家会发现大多数行业与淘小宝模式其实都有交集。

前期推广APP发展的难点是让别人下载和使用，这是所有APP平台面临的共性问题
。

淘小宝模式在这方面有独特的优势，因为有电话卡。起步阶段可以通过话费的形式
去引流，一部分客户会冲着话费过来，还有一部分是因为好奇。

通过合理的分佣设置，结合丰富的优惠商品，当大家建立了一定的信任之后，随着
品牌形象在当地的逐步展开，围绕分享赚钱和购物省钱的客户将是平台后续发展的
主力军。

文章到此结束，如果本次分享的淘派数字藏品app下载和淘派数字藏品app下载安
装的问题解决了您的问题，那么我们由衷的感到高兴！
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