
智行理财网
怎样做投资的女强人(做投资的女人性格特点)

YUKI最近重看了星爷的经典《喜剧之王》，就想来和大家聊点接地气的，相信看过
这部剧的朋友们，一定对下面这组镜头记忆深刻：

 

HSBC即汇丰银行

 

然而，现实生活中中产阶级、富人阶层的太太们，是不是真的每天睡到自然醒，开
心事时约几个好友喝喝茶，不开心时一起买买买？她们的日常生活是不是真的惬意
到不知人间疾苦？

 

答案，是否定的。

 

稍微留心看看娱乐版新闻就知道，如今富豪找老婆，
已经不单单只是看脸看身
材，或者看家世背景的时代了，
还需要她们十八般武艺精通，样样都能拿得出手才行啊~

 

Swiss bank即 瑞士银行
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随着巨大财富的控制带来了责任，富太太了解到奢侈品的购买和身份象征，并不像
保险、房地产和艺术品收藏等投资那
么重要。这种稳定的投资，与经验不足的年轻女性奢侈消费模式形成鲜明对比。

 

 

梁朝伟说不要孩子的原因是因为不想承担子女出现意外给自己带来的痛苦。梁朝伟
坦言：“从来没想过要子女。我已经要照顾这么多人了，妈妈、妹妹、嘉玲，我不
能再照顾更多人了。”

 

对于梁朝伟这样的影帝级人物，除了拍电影时，剧组为其买高额意外伤害保险，日
常刘嘉玲也有督促梁朝伟买保险，并且受益人是刘嘉玲。虽然两人膝下没有子女，
但可以肯定的是，
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名下拥有的物业和高额的保险，一定能保障他们晚年的生活品质。

 

 

郭碧婷坦言，自己看过身边很多朋友
的例子。女性如果一直在家专职带孩子
，只靠男人赚钱养
家，长期如此女性的自我要求就会降低，然后潜在的风险就会加大。

 

比如：有一天如果有什么变故，自己在家当了很久的黄脸婆，而这个时候再出社会
，又没有了生活的能力，这是很可
怕的。因此，
郭碧婷坚持婚后不放弃自己的工作，哪怕家里的主要开销不需要自己出！
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向太直接发言：“夫妻双方一定是要共同进步的，如果有一方进步了，另一方跟不
上，结果一定完蛋。”

 

所以向太就选择了信托+保险的方式，来规避小两口的婚后财产分配及家族财富传
承，
这笔钱既不属于向佐
，与郭碧婷的关系也不大，只能保障他们
“饿不死，也败不了”，
宗旨就是希望向佐、郭碧婷能够靠自己，不希望他们完全依靠家庭。

 

不得不说，向太不愧是商界女强人，用这样的方式处理向佐的婚前财产可以说是非
常精明了！

                                    4 / 6



智行理财网
怎样做投资的女强人(做投资的女人性格特点)

 

至于生前和刘嘉玲、向太都交好的
天后梅艳芳，
虽未嫁入豪门，但她自己就是豪门。全部唱片总销量逾1000万张，她的唱片收入约
1.2亿港元，加上外地演唱会登台及拍广告等，粗略估计她的身价超过2.4亿港元。

 

 

近年来，尽管梅艳芳的母亲始终惦记梅艳芳留下的财产，这几年不停地状告信托基
金表示要追回梅艳芳的遗产，进而屡上新闻，但这笔钱确实实现了梅艳芳遗愿，保
障母亲衣食无忧。

 

从这些故事中，我们就可以看得出，
保险投资，不仅确保了女人后半辈子幸福的砝码，也是家族财产传承的保障。

 

作为一名女性，作为一个太太，
作为一位母亲，平
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心而论，Yuki个人也更
钟情于配置大额的保障型保险产品，
“无论从理财角度，还是资产保全角度，大额保单对于女性都更有价值”。

 

因为从家庭资产配置的角度来看，“大额保单”对于女性来说其实是一种保障，即
便婚姻破裂了，企业破产了，也能保障她的经济生活不受太大影响。

 

尤其“大额保单”，还兼顾了资产保全、合理避税、财富转移等作用。根据《保险
法》规定，任何单位和个人无权对保险金进行保全或冻结。也就是说，即使受益人
领取保险金受法律保护，保险资金不能被抵债。

 

所以不妨这么说，
大额保单不会让你一下子赚很多钱，但能管住现在的钱，挣到将来的钱，保证子孙
后代都有钱。
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